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MARK GALLAGHER
BUILDING WINNING BUSINESS

Extra roligt ar att vi antligen har fatt hit denna superlegend
inom Formel-1varlden, Mark Gallagher. Han var med

och byggde upp Red Bulls legendariska Formel 1-team
som blivit varldsmastare fyra génger och han har jobbat
sida vid sida med ikoner inom racingvarlden som Michael
Schumacher, David Coultard och Mika Hakkinen. Han ar
dessutom en underbar forelasare som anvander Formel-1
varlden som liknelse for att beratta hur du och jag kan
bygga vinnande afférer! Mark far absolut hégsta betyg,
4,96 av 5,0 av vara kunder. Missa inte detta tillfalle att
lyssna pa en av Europas mest efterfragade forelasare!

Vad krévs det for att bli en vinnare under hdg press?
Ingen kedja ar starkare an dess svagaste lank. | Formel 1
kan skillnaden mellan att vinna eller forsvinna vara hur
duktiga dackbytare man har. Alla kuggar ska slipas - alla i o & - S r -
teamet raknas. Han ar dessutom 6dmjuk och en mycket Framgang I forsa!]n[ng I([‘Qver tronlng,
karismatisk forelasare som far toppbetyg av vara kunder. S 5 .
Oavsett om ni ar intresserade av Formel 1 eller inte ar dISClPlIn OCh /‘)Grt arbete. Men om CIU inte
detta en forelasning som kommer ge er manga aha- . . oo 0 e 000fo o0
upplevelser och ins?kter om mekan%smen i |aggbygge‘ ar radd for det saar mo_ll’gheterna storre
P3 ett anekdotiskt och humoristiskt satt berattar Mark om

hur vi skapar vinnande team.

idag an ndgonsin!

ELAINE EXSVARD
SALJ- & PITCHRETORIK

Vagar till snabba avslut och langsiktiga relationer.
Elaine har kallats Sveriges skickligaste retorikcoach.

Ar det presidentval i USA, riksdagsval i Sverige eller att
kungabarnen gifter sig och TV vill ha experthjalp med
synpunkter pa talen, da kallas Elaine in. Hon ar aven en
mycket uppskattad saljcoach.

Denna foreldsning har ett tydligt mél; att fa folk att kopa det
nivill att de ska kopa. Ni behover formuleringar som far folk
att agera. Utover en grundlig kommunikationsgenomgéng
ges ni aven insikter om den bakomliggande psykologin for att
vinna affaren.

Ur innehallet: Modern sdljretorik, Forsta intrycket - sd far du
kunden att gilla dig pd 90 sekunder, Hantera introverta och
extroverta kunder, Motivera priset och fd kopare att vilja betala
for dina idéer samt Maktstrategier och Argumentationsteknik.

FOTO: JESPER ANHEDE



VAD KRAVS FOR ATT SALJA BATTRE?
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HENRIK SCHYFFERT

SLAPP SARGEN - VAGA SAMARBETA

Har bjuder Henrik pa ett ovanligt
underhallande foredrag om mod,
beslutsamhet och om att vaga. Hur
fér vi kunder och medarbetare att
samarbeta for att nd malen? Anek-
doter och komik blandas med allvar.
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LISA EKSTROM

SALJ MED HIARTAT OCH HJARNAN!

Lisa, fd forsaljningschef pa SAS,

har tjugo ars erfarenhet av ledarskap
inom férsaljning och kundservice Pre-
stigelost blandas fakta med anekdoter
och egna erfarenheter. Varfor ska du
valja tio? Och vad kan det fa for kon-
sekvenser pa sikt? Kanner du att du har
mer att ge men vet inte riktigt hur? Da
har Lisa nycklarna! Kan gnalliga kunder
vara det basta som finns?

OMDU KUNDE OKA DIN SALJPRESTATION
-VAD SKULLE DET INNEBARA FOR DITT
FORETAG OCH FOR DIG PERSONLIGEN?

MAGNUS HELGESSON

FRAN 0-700 MILJONER

Magnus hade tidigt malet att bli miljo-

nar och nadde det redan som 21-aring.
Som 23-aring 6ppnande han Sveriges
forsta Harrysrestaurang. Det blev en
makalds succé, kedjan vaxte och fran-
chisetagarna strommade till. Han ar en
av f& inspirationsforelasare som ocksa
har haft en framgéangsrik karriar inom
naringslivet. Lyssna pa hans tips som
kommer fa dig att bli en storsaljare!

STORA INSPIRATIONSDAGEN - VARTURNE 2018

Missa inte heller att boka in vara fantastiska personaldagar. En inspirationsdag fylld

med motivation, teamwork och arbetsgladje for hela arbetsgruppen!

Till dessa orter kommer vi och inspirerar i var: 14/5 Visby, 15/5 Vasteras, 16/5 Vax;s,
17/5 Linkoping, 23/5 Malmo, 24/5 Gaoteborg, 25/5 Stockholm, 28/5 Umeé och 29/5 Orebro.

PER LANGE
CLOSE THE DEAL

100% av intakterna kommer fran
forsaljning. Per Lange ar Sveriges
mest anlitade talare inom Sélj och
Kommunikation. Han har utbildat

over 5 000 saljare och saljchefer.

Hans metodik anvands av ett hundra-

tal nordiska organisationer. Han har
kallats forsaljningens Hans Rosling
och det ar i ett rasande tempo han
hjalper oss spranga vara saljmal!

PG WETTSJ0
SVERIGES SALJGURU NO. 1

PG ér forelasarnas Zlatan pa scen!
Han har varit med langre an de fles-
ta och vet hur man ger kunden en
positiv chock och effektivt stanger
affaren. Over 250 000 har lyssnat
pa hans saljrad och gett honom sjukt
bra betyg. Det har kan vara det
roligaste foredrag du kommer att fa
uppleva och det mest anvandbara!
For att citera honom sjalv: Han ar
dckligt bra!

KATTIS AHLSTROM
{ONFERENCER

Kattis ar av landets vassaste och folk-

karaste journalister. Som konferen-
cier pa Stora Séljdagen kommer hon
traffsakert och engagerat satta fingret
pa dagens huvudfragor och lyfta fram
det vi alla vill ha svar pa: Hur saljer vi
mer? Hon har en gedigen erfarenhet
fran naringslivet, bl a fran tiden som

chef pé Bris.
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SALJ DAG E N P T RETURADRESS: Ekvilibrium Talarférmedling AB | Seglarvillan / KSSS | Hotellvagen 7133 35 Saltsjpbaden

: . - & e -

Sprang alla saljmal men satt dem hogt! Vad ar skillnaden mellan att salja bra

L as
VARMT VALKOMNA '"”_ och att salja enastaende. Ge din saljkar en riktigt motiverande saljinjektion.
ARETS STORA EVENT-INOM Ni kommer fa rad, strategier och val fungerade verktyg. Insikter, argument
SAU 0CH K“NBVARDI och erfarenheter som ni kommer att ha stor nytta av i er roll som saljare.
; Anmal saljkaren redan i dag for vi raknar med att det snabbt blir utsalt.

Valkomna!

DAGENS AMNEN

©_Saljande retorik - grunden‘i siljet © Att salja infor grupp

: © Det viktiga avslutet 3 © Allaar saljare i foretaget
® Ge optimal kundvard ® Hur du blir ekonomiskt oberoende
®© Close the deal! ® Giinte ut och salj — Séljfnar du ar.ute!
® Framgéng ar ingen slump ® Chocka kunden med ratt bemotande
\ © Nar ar det dags for avslut () Silj for icke-siljare
JOHAN HANSSON & Hur beSster vi kI s @ Eoihs intryck o sl duilltnd
VD& EVENTIMANAGER. ur beméater vi klagomal, orsta intrycket — sa far du kunden
EKVILIBRIDMTALARFORMEDLING invandningaroch ett nej? att gilla dig.pa 90 sekunder
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ANMALAN // STORA SALUDAGEN STOCKHOLM 16/3 2018

Anmilan kan géras portofritt pa denna svarstalong, per telefon 08-663 06 80, fax 08-663 06 98
eller per mail; bokningar@ekvilibrium.se

PORTO
Jagvillbestdlla st platser till styckpriset 3 795 SEK exkl. moms. | priset till Stora Saljdagen ingér lattlunch, BETALT
for- och eftermiddagskaffe med dopp, After Work, mingel, liveband, DJ och happenings.

Svarsforsandelse
Kundnummer 20526790
133 20 SALTSJOBADEN

KONTAKTPERSON FORETAG

ADRESS TELEFON & E-POST

Bekraftelse och faktura skickas per post. Ar seminariet fullbokat meddelar vi er omgaende.

Deltagarbekraftelse och fakturaunderlag skickas till er per post. Nikan avboka er fram till fyra veckor innan kursdag - dérefter &r anmalan bindande. Blir du forhindrad att delta kan du kostnadsfritt dverlata platsen till en kollega. For full-
sténdiga avbokningsregler vanligen se www.talarformedlingen.se. Ekvilibrium forbehdller sig ratten att vid oftrutsedda handelser dndra i programmet. Copyright © 2017 Ekvilibrium talarférmedling AB. All rights reserved. Stolt presenterat av
Ekvilibrium Talarformedling AB | Seglarvillan / KSSS | Hotellvagen 7133 35 Saltsjsbaden AVS. 21Grams, Box 43, 12125 Stockholm. Returadress: Ekvilibrium Talarformedling AB | Seglarvillan / KSSS | Hotellvagen 7133 35 Saltsjobaden



